TYSKLAND

FAKTAEN DJUNGEL
AV AUKTIONSSAJTER
Exempel pa sajter dar
hantverkarna bjuder
under varandra for att fa
jobb:

® www.blauarbeit.de

® www.jobdoo.de

® www.my-hammer.de

® www.quotatis.de

® www.undertool.de

® www.work5.de

® www.worksky.eu

FORSTA, ANDRA, TREDJE ... OCH SALD TILL

DEN BILLIGASTE
HANTVERKAREN

| Tyskland ar det inte gor-det-sjalv som ar den stora trenden. Har talar
man i stéllet om auktion pa hantverkare. Pa webbplatser presenterar
vanligt folk sina byggprojekt som hantverkare sedan far tévla om att
betala minst fér att géra. texT ocHFoTo: MARCUS HANSSON

antverkarauktionerna pa Inter-
net borjade for fem ar sedan
och har vaxt till en jattemark-
nad. Bara pa marknadsledande
sajten My-Hammer formedlas
byggjobb till ett virde av 300 miljoner om
aret. P4 Blauarbeit, Jobdoo, Undertool och
flera andra hemsidor slass uppemot 200 000
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hantverkare om uppdrag som kan vara allt
fran att montera en dorr till att bygga ett helt
hus.

Malaren Dietmar Liier i Berlin &r en av alla
som far kunder pa auktion. Han starien tva-
rumslidgenhet pa Obentrautstrasse i Berlin-
stadsdelen Kreuzberg och funderar pa var
han ska borja. Tak, vaggar, fonsterkarmar,

dorrar och element ska mélas. Tidigare har
det bott en rokare har och allt ar gult av ni-
kotin. Lagenheten dr pa 45 kvadratmeter och
Dietmar raknar med tva dagars arbete. Job-
bet fick han pa internetportalen My-Ham-
mer i kamp med ett halvdussin andra ma-
larskuttar. Utgangsbudet var 1000 euro. Men
Dietmar var billigast och har rykte om sig pa
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TYSKLAND

»Jag brukar rakna
med en timlon pa
mellan 12 och 16
euro.”’

-DIETMAR LUER

sajten att gora ett bra
jobb. Hans vinnande
bud landade pa 420
euro.

- Forst gar fyra pro-
cent till My-Hammer. Sedan kostar materia-
let cirka 150 euro. S& min vinst blir 250 euro.
Jagbrukar rikna med en timlén pa mellan 12
och 16 euro, sager han.

Just 16ftet om laga priser for uppdrags-
givaren ligger bakom byggsajternas popula-
ritet. "Ni sparar upp till 30 procent!” ropar
My-Hammer ut till sina kunder. For bygg-
firmorna ar fordelen att de genast har till-
gang till tusentals potentiella kunder. Hos
fackforbunden och yrkesorganisationerna
finns farhdgor om att prispressen leder till
l6nedumpning och att sajterna blir en tum-
melplats for svartarbetare.
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- Detjag ar skeptisk till 4r att
detiforstahand arprisetsom far
avgora. Det ar inte langre bara
friga om ett randfenomen utan
de har sajterna har verkligen etablerat sig,
sager Jens Christopher Ulrich pa Oberbay-
erns hantverkskammare.

Tyska byggarbetarfacket IG Bau verkar
tagna pa sdngen nar jag fragar vad de tycker
om tjansteportalernas rasande framfart.
Négot officiellt stillningstagande har de inte,
men papekar att det ar viktigt att undvika
svartjobb. Facket ser ocksa en risk i pris-
dumpning, men mycket langre dn sd har man
inte tankt.

Pa alla auktionssidorna méts man av en
skrattande manlig hantverkare. Bredvid
honom star den lika glada och néjda kun-
den, en kvinna. Budskapet ar att det ar latt

som en platt. "Pa tva minuter ar Ert uppdrag
ute pa natet och Ni kan luta Er tillbaka och
spara bade tid och pengar”, lovar till exempel
Quotatis.de.

Dietmar Liier ar inte sarskilt oroad for
16nedumpning.

- De stora firmorna oroar sig for det. De ar
tvungna att ta bra betalt eftersom de haller
sig med kontor, nya bilar och dyra forsak-
ringar.

Taklaggaren Stephan Toppel fran Wes-
seling ar mer skeptisk:

- Auktionsportaler ar ett bra sitt att fa kon-
takt med nya kunder. Men visst méarker man
att priserna pressas nedat. I takbranschen ar
det fortfarande inom rimliga grénser, men
murar- och snickarkolleger berdttar historier
om hur folk gar upp mitt i natten for att buda
under med en euro innan en auktion stangs.

Ett vanligt problem ar att det pris som
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anges pa auktionerna ar orealistiskt och fran
borjan satta av kunder som fétt sig itutat att
de kan “spara upp till 30 procent” och som
mer eller mindre omedvetet vigrar inse hur
omfattande ett visst arbete i sjidlva verket ofta
ar. Det leder till merarbete och brak. Dietmar
som ofta jobbar for en fast summa inklusive
materialkostnader har upplevt hur det slagit
tillbaka pa honom sjélv:

- Ibland blir det forlust. Vi gjorde en
vaning dar vi gjorde en besiktning innan
bostadsédgarna flyttat ut. Trots det tog det
mycket langre tid an vi raknat med efter-
som allt visade sig vara i si daligt skick nar
moblerna val var borta och man kunde se
ordentligt.

Trots tajta marginaler och hard prispress
ar byggauktionerna en hit fér Dietmar:

- Framfor allt har jag fatt mycket mer kon-
takt med folk, sdger han. ®
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”Det &r latt att tjdna
pengar pa auk-
tionssajterna, men
privatpersoner har
ofta vildigt dalig
koll pa vad som
maste géras och
ridknar fel pa tids-
atgangen”, siger
Dietmar Liier fran
Berlin.

Fa ett par Guide 5052

G4 in p4 www.guide.eu
och ange féljande kod: 0809-005

Guide 5 ar handskar fér dig som bara néjer dig med det
basta da du arbetar. Nar vi har utvecklat Guide 5 har vi
h@mtat inspiration fran bl.a. sportbranschen, som stéller
mycket hoga krav pa slitstyrka, livslangd, funktion och
komfort. Vi har ocksa samarbetat med yrkesverksamma
hantverkare inom olika branscher. Var malsattning har helt
enkelt varit att ta fram handskar med sa bra funktion, ergo-
nomi, passform och komfort, som méjligt. Férutom att vi
gjort handskarna sa bra vi bara har kunnat - tycker vi &ven
att vi har lyckats géra dom riktigt snygga.
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